Una herramienta para concretar negocios

El leasing es un sistema que permite la utilizacion de bienes sin ser propietario de los mismos, con la opcién de la
compra, transcurrido determinado plazo. Es una opcién que los integradores y desarrolladores de soluciones TICs
comienzan a considerar para ofrecer a sus clientes, ante las ventajas que ofrece como sistema.

Entre las opciones con las que cuentan los integradores para ofrecer mecanismos de financiacién de proyectos a sus
clientes se encuentra el leasing, una operatoria que la legislacion argentina regula a través de la Ley 25.248. También
conocida como el alquiler con opcién a compra, habilita la utilizacién de un bien sin ser propietario.

Por lo general, los contratos se suscriben por periodos que son de 36 meses promedio, y al término de los mismos,
pagando un valor que es de alrededor de un 5 por ciento del bien o los bienes que forman parte del convenio, el
tomador del leasing se convierte en propietario de los mismos.

Un Jugador del Mercado

Nacidn Leasing SA y The Capita son algunos de los actores principales de un segmento donde los jugadores de primer
nivel no llegan a la decena. En los ultimos tres afos, Nacién Leasing ha escalado posiciones hasta convertirse en una
de las lideres y su presidente, Alejandro Acerbo, también director del Banco de la Nacién Argentina, explica: “En gran
medida se debe a la rigurosidad con que trabajamos en cuanto a los plazos que damos a los clientes para la
asignacion de los contratos, para su aprobacion, una vez que recibimos toda la documentacién requerida”. Ademas, también cuentan las ventajas propias del
sistema. En Europa es una herramienta que ya ha sido probada con suerte, y en el pais, los mas vanguardistas comienzan a contemplar las ventajas de la
operatoria.

En el caso de Nacion Leasing, si bien no se revelan las caracteristicas del contrato por razones de confidencialidad, se sabe que la Embajada de Brasil, por
caso, realizd toda su instalacion tecnoldgica a través de un convenio de Leasing.

“La operatoria permite la utilizaciéon de un bien sin ser propietario. A través de un contrato, el tomador accede al equipamiento que necesita sin invertir
capital, con beneficios impositivos, y sélo debe abonar un canon”, explica Acerbo. “Por ejemplo, si una empresa quiere equiparse con telefonia IP y decide
contratar a un proveedor para que le alquile todos los aparatos e implemente el tendido correspondiente, pagara mes a mes un valor, pero siempre estara
alquilando esos teléfonos. Es decir, el dia en que se interrumpe la relacién, los tiene que devolver. En cambio, si hace la misma inversion, pero a través de la
figura del leasing, con un 5 por ciento del valor del contrato, al final del mismo, se puede quedar con todo ese equipamiento”. Las ventajas parecen dignas de
consideracion.

A ese valor que se abona al final del convenio se lo denomina “residual”. Otra alternativa que ofrece la operatoria es renovar ese bien por otro distinto del que
se estaba utilizando. En el caso de Nacion Leasing, los interesados pueden acceder a la informacion necesaria a través de cualquiera de mas de 650 sucursales
que posee el Banco Nacion en el pais, ya que éstas ofician como vinculo con la central en Buenos Aires, donde esta el domicilio fiscal y comercial. La idea con
la cual operan es que los integradores, al menos en el caso de la tecnologia, sean quienes instruyan a los clientes sobre la posibilidad de acceder a esta
variante cuando observan que es la limitacién econdémica la que no les permite desarrollar un proyecto pero es una empresa solvente, que puede afrontar
pagos mas reducidos en forma mensual.

Qué tipo de Bienes
Cualquier tipo de bienes de capital pueden ser objeto de un contrato de leasing.

El espectro es el siguiente:

« Bienes Muebles (equipos industriales, maquinarias para la construccion, automotores, maquinarias agricolas, transporte maritimo, ferroviario y terrestre,
informatica, telecomunicaciones, alta tecnologia, equipos para laboratorios e investigacion).

« Bienes Inmuebles (plantas Industriales, locales comerciales, oficinas, depésitos).

* Bienes Intangibles (software, patentes, marcas e invenciones, modelos industriales).

El leasing esta orientado, preferentemente, a toda actividad vinculada con la produccidn y generacion de empleo, con el objetivo de potenciar las economias
regionales més alejadas.

Son sujetos de esta operatoria las empresas con resultados positivos y que tributen impuesto a las ganancias (el leasing funciona como una amortizacion
acelerada del bien) y las empresas en expansion que no quieran aplicar capital de trabajo a nuevas inversiones. También abarca a las empresas en plena
produccidn con deseos de expansion.

Beneficios Tributarios

Dentro de los beneficios tributarios que emanan de utilizar el leasing, se pueden mencionar los siguientes:

« Impuesto a las Ganancias: Los canones (cuotas) son deducibles para la determinacién del Impuesto a las Ganancias durante el plazo del contrato.

« Impuesto a la Ganancia Minima Presunta: El bien no se encuentra gravado por ser propiedad de Nacién Leasing.

« Impuesto al Valor Agregado: El Impuesto al Valor Agregado, se abona a medida que se pagan los canones y no en su totalidad al momento de la compra del
bien.

Ventajas econdomicas y financieras

« Financia hasta el 100% del bien, incluyendo adicionales por gastos relacionados con la adquisicion del bien.

« Opcion de compra al finalizar el contrato. Al finalizar el contrato se puede adquirir el bien ejerciendo la opcidén de compra.

* Permite incorporar los bienes que se necesitan, sin inmovilizar capital de trabajo.

* El IVA se abona en cada cuota. A diferencia de una compra normal en donde el comprador abona todo el IVA en ese momento, el tomador de leasing abona
el IVA conjuntamente con cada canon periédico durante la vigencia del contrato.

« Mejora los indices de liquidez, endeudamiento y rentabilidad de sus estados contables dado que no se trata de una compra y sus cuotas no se contabilizan
como deudas.

« Suaviza el flujo de caja. Las cuotas se pagan con fondos generados con la explotacion del bien.

* Se comienza a pagar al recibir el bien.

 Periodicidad de canones acorde al ciclo productivo.

Glosario
Las caracteristicas de la operatoria de leasing son las siguientes:

Canon: Es el monto que le paga el tomador (contratista o productor) al dador (en este caso, Nacion Leasing), en forma periddica, por el uso del bien.
Vigencia del Contrato de Leasing: Comienza cuando el cliente dispone del bien para su utilizacién.

Bienes objeto del leasing: Muebles e inmuebles, marcas, patentes o modelos industriales y software, de propiedad del dador o sobre los que el dador tenga
la facultad de dar en leasing.

Diferencia entre un contrato de alquiler y un contrato de leasing: En el contrato de leasing, el tomador puede adquirir el bien objeto del mismo, si
ejerce la opciéon de compra, mientras que en el contrato de alquiler, el bien debe ser devuelto al propietario.

Cuando se ejerce el derecho a compra: Al finalizar el pago de los canones o cuando ha transcurrido el 75% del plazo del contrato, y si el tomador quisiera
ejercer la opcién de compra antes de transcurrido este plazo, deber ser de comun acuerdo con el dador.

Precio para la opcién de compra: Debe estar fijado en el contrato o ser determinable seglin procedimientos o pautas pactadas.

Plazo del leasing: El plazo del contrato es acordado entre las partes. Celebrando la transaccién de acuerdo a lo normado por el Decreto Reglamentario es



posible realizar deducciones impositivas que brindan a las tomadoras ventajas financieras 6ptimas frente a otros canales de financiamiento.

Ventajas del leasing frente a otras opciones: Brinda financiamiento a largo plazo, sin la necesidad de desembolsos iniciales significativos. Asimismo, junto
con el valor de adquisicion de los equipos, es posible también financiar los costos de instalacién y puesta en marcha hasta la puesta a disposicion del equipo
en la planta del cliente.



